Performance de
Vendas

GrupoPaodeAgticar

Dezembro/08 - Vendas brutas no conceito ‘mesmas lojas’ apresentam crescimento de 7,3%

Sao Paulo, Brasil, 05 de janeiro de 2009. O Grupo P&o de Agucar [NYSE: CBD; BOVESPA: PCAR4 (PN)] anuncia a
performance das vendas de dezembro de 2008 (preliminares ndo-auditadas). As informagdes apresentadas a seguir foram
calculadas com base em numeros consolidados e em Reais, de acordo com a Legislagdo Societaria vigente.

Em dezembro, as vendas brutas do Grupo Pao de Ac¢Ucar apresentaram crescimento de 9,3% em relagcéo
ao mesmo més do ano anterior, totalizando R$ 2.355,6 milhGes. J& as vendas liquidas atingiram R$
2.037,1 milh8es, um aumento de 12,6% no periodo.

No conceito 'mesmas lojas’, as vendas brutas cresceram 7,3%, a melhor performance do més de
dezembro desde 2004, com crescimento real estimado de 0,9% quando deflacionadas pelo IPCA — indice
Geral @, enquanto nas vendas liquidas o incremento nominal foi de 10,5%. Esse desempenho teria sido
de 9,4% desconsiderando o impacto do efeito calendario (um final de semana a menos em relagéo ao ano
anterior). Além disso, outro ponto importante foi a base de comparacdo mais forte para dezembro de 2008
em relacdo aos meses anteriores, visto que em dezembro de 2007 a Companhia apresentou um
crescimento de 3,5% (vide grafico abaixo).

Ainda no conceito 'mesmas lojas', os produtos alimenticios apresentaram crescimento em vendas brutas
de 7,8% no periodo, com progressGes nas categorias Mercearia e Pereciveis. Ja as vendas de nao-
alimentos aumentaram 6,0%, com destaque para a categoria Téxtil.

Entre as bandeiras do Grupo, os destaques foram Pao de AcuUcar, Extra, Assai e Extra.com.br, com
crescimentos de vendas superiores a média da Companhia. Além disso, o Grupo continuou a apresentar
crescimento no trafego de clientes e ticket médio.

No 4° trimestre, as vendas brutas da Companhia cresceram 15,3%, alcancando R$ 5.923,0 milhdes e as
vendas liquidas totalizaram R$ 5.143,3 milhdes, montante 18,8% superior em relacdo ao mesmo periodo
de 2007.

No conceito 'mesmas lojas', as vendas brutas e liquidas cresceram 10,4% e 13,7%, respectivamente. Os
produtos nao-alimenticios apresentaram progressdes de 11,0% no mesmo conceito ‘mesmas lojas’
enquanto os produtos alimenticios cresceram 10,2% no mesmo critério.

Em 2008, o Grupo registrou faturamento bruto de R$ 20.857,3 milhGes e as vendas liquidas totalizaram
R$ 18.033,7 milhdes, o que representam crescimentos de 18,2% e 21,0% respectivamente, em
comparacdo ao ano anterior. No conceito ‘mesmas lojas’, as vendas brutas cresceram 8,5% no ano,
superior ao “guidance” definido para 2008 e com incremento real estimado de 2,6% quando deflacionadas
pelo IPCA — indice Geral®. Ja as vendas liqguidas cresceram 11,0% nominalmente. Apesar do
desempenho expressivo verificado em n&o-alimentos, que registrou crescimento de dois digitos, a
performance de alimentos também foi importante para o resultado do Grupo apesar da reducdo de
inflacdo verificada no indice IPCA - Alimentos no mesmo periodo.

O forte crescimento apresentado pela Companhia no ano se deve aos seguintes fatores: (i) a adogéo de
uma politica consistente de “pricing”, que tem proporcionado resultado em niveis de competitividade mais
agressivos em cada bandeira e regido; (ii) realizacdo de um trabalho profundo de ajuste de sortimento por
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regido e perfil s6cio-econémico do consumidor por meio da clusterizagdo implementada ao longo do ano e
com reflexos positivos nas vendas; e (iii) implementacdo de uma estratégia de marketing mais
especializada que considera as necessidades especificas do consumidor e respeita o sortimento e o
“pricing” de cada regido. A implementagédo dessa politica permitiu ao Grupo apresentar um crescimento
sustentavel, acompanhado do incremento no trafego de clientes o que proporciona ganhos de market
share, aumento de volume e também do ticket médio.

Conforme comentado anteriormente, a partir de janeiro de 2009, o Grupo P&o de AcuUcar passara a
divulgar a prévia da performance de vendas trimestralmente, em substituicdo aos relatérios mensais de
vendas divulgados atualmente. Essa mudanga no processo de comunicagéo tem por objetivo diminuir a
volatilidade das acdes, provocada pelo foco excessivo do mercado sobre a performance de curto prazo de
vendas, garantindo maior alinhamento das estimativas de mercado com o “guidance” de crescimento das
vendas da Companhia, em base anual.
(1) A Companhia vem adotando como indicador de inflagdo o IPCA — indice Geral, que também é utilizado pela ABRAS
(Associacao Brasileira de Supermercados), e ndo o IPCA — Alimentacéo, pelas seguintes razdes: (i) incompatibilidade de cestas
(o IPCA — Alimentagdo ndo contempla todo o mix de produtos e marcas comercializados pela Companhia, como por exemplo,
perfumaria e limpeza); (ii) perfis das familias (0 peso do produto na composi¢éo do IPCA — Alimentac&o é determinado pela
Pesquisa de Orgcamento Familiar (POF), que considera familias com renda de 1 a 40 salarios minimos. Exemplo: o arroz no IPCA

representa 3,61% enquanto no GPA participa com 1,30% do alimentar); e (iii) importancia do canal/ regido (o peso das regides/
canais de compras também séo destoantes do que seria comparavel com o GPA).

Performance de Vendas Brutas (termos nominais)
—o—Todas Lojas

—o— Mesmas Lojas Efeito Pascoa

24,9% 25.4% 25,2%

22,2%
19,4%
18,7% P~ 14,6%

15.894 16,49
14,69 ’
P e 13,8% 13,9%
9,3%
5,4% 5,4%
3.5% —— 7,3%

dez/07 jan/08 fev/08 mar/08 abr/08 mai/08 jun/08 jul/08 ago/08 set/08 out/08 nov/08 dez/08

Obs: As vendas no conceito ‘'mesmas lojas' incluem lojas com no minimo 12 meses de operag&o. ~ ;
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Declaragdes contidas neste comunicado relativo a perspectiva dos negécios da Companhia, RelacBes com Investidores

projecdes de resultados operacionais e financeiros e relativas ao potencial de crescimento da

Empresa, constituem-se em meras previsdes e foram baseadas nas expectativas da Fone: (11) 3886-0421

Administracdo em relacdo ao futuro da Companhia. Estas expectativas sdo altamente Fax: (11) 3884-2677

dependentes de mudangas do mercado, do desempenho econdmico geral do Brasil, da indUstria E-mail: gpa.ri@grupopaodeacucar.com.br
e dos mercados internacionais e, portanto, estao sujeitas a mudangas. website: www.gpari.com.br



