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Joinville, 07 de agosto de 2006 - Datasul S.A., multinacional brasileira, lider nacional no desenvolvimento e comercializacéo de softwares de gestdo
empresarial nos segmentos de médias e grandes empresas, participante do Novo Mercado da Bovespa (DSUL3), divulga seus resultados do 29,
trimestre de 2006. As informagles operacionais e financeiras da Companhia, exceto onde estiver indicado de outra forma, sdo apresentadas em
Reais (R$) conforme a legislacdo societdria. Todas as comparagdes neste documento levam em consideragdo o 2° trimestre de 2006 e o 1°
semestre de 2006, exceto quando especificado em contrario.
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Datasul abre capital e inicia novo ciclo de crescimento

“A abertura do capital, com inicio de negociagdo de nossas agdes no dia 02 de
junho, representou um importante marco na trajetéria da Datasul. Captamos
R$ 151 milhdes de recursos para investir na ampliacao e fortalecimento de
nossos negocios. Ao mesmo tempo, entramos em um seleto grupo de
companhias abertas que aderiram ao Novo Mercado da Bovespa. Este fato nos
traz novas responsabilidades e nos incentiva a continuar buscando o melhor
desempenho, dentro das mais elevadas praticas de governanca corporativa.

Os recursos captados serdao aplicados principalmente na expansao da Datasul,
por meio de aquisicoes seletivas de empresas no Brasil e no exterior e
abertura de novas franquias. Isso contribuird para consolidar nossa posicao de
lideranca no segmento de software de gestdao empresarial para empresas de
grande e médio porte.

O nosso desempenho operacional no trimestre continuou positivo e crescente:
a receita de licencas de uso evoluiu 11%. Essa evolugdo indica um fluxo futuro
incremental de receitas de manutencao, que respondem por mais de 2/3 da
receita total. O lucro liquido, excluindo-se as despesas da oferta publica inicial
de acoOes, foi de R$ 4,3 milhdes no trimestre, 14% maior do que em igual
periodo do ano anterior.”

Comentarios de Renato Friedrich — Diretor de RI

Resumo operacional e econdmico

Resumo operacional 1S06 1S05 \Var.
Clientes ativos! — unidades 2.384 2198 8%
Usudrios? - em mil unidades 213 193 10%
Usuarios/Cliente Ativo - unidades 89 88 1%
Mddulos - em mil unidades 73 70 4%
Resumo econdmico (R$ mil) 2T06 2TO05 Var. 1S06 1S05 \Var.
Receita operacional bruta 43.670 43.426 1% 90.011 84.119 7%
Receita operacional liquida 39.188 38.311 2% 80.411 75.270 7%
Lucro liquido (4.785) 3.779 (227%) 1.366 8.768 (84%)
Lucro liquido ajustado® 4313 3.779 14% 10.747 8.768 23%
EBITDA ajustado® 8.765 6.563 34% 20.044 16.116 24%
Margem EBITDA ajustado® 22,4% 17,1% 31% 24,9% 21,4% 16%

1 Clientes: Empresas que celebraram com nossa Companhia um contrato de licenga de uso e de manutengéio ou um contrato
de prestacao de servigos.

2 Usudrios: Nimero de acessos concorrentes de usudrios de nossos softwares contratados por nossos clientes.

3 Ajustado: Valores expurgados das despesas com a oferta piiblica inicial de a¢des, de R$ 13,8 milhdes 2T06 e R$ 14,2
milhdes no 1S06, liquido dos efeitos fiscais.



Visao estrutural dos negadcios

Somos uma empresa Comercializamos uma grande variedade de softwares (basicos e
brasileira, pioneira no avancados) e servicos destinados a empresas em diversos estagios de
desenvolvimento e desenvolvimento e porte.
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Educagao Corporativa estrutura para gestdo do conhecimento e capacitagdo

empresarial integrado. profissional a distancia

Em maio de 2005, criamos uma nova area de negdcios, a Datasul Educacdo Corporativa (DEC), por meio da
qual comercializamos solucdes em Educacdo Corporativa em geral, com metodologias e tecnologias de e-
Learning.

Nossa subsidiaria Datasul Processamento de Dados (DPD) presta servicos de outsourcing para empresas que
sao usuarias de softwares de gestao empresarial integrada.

Investimos continuamente em pesquisa e desenvolvimento - aproximadamente 13% de nossa receita
operacional liquida - promovendo a atualizacdo de nosso portifdlio de softwares e servicos para atender as
demandas e exigéncias do mercado.

Desenvolvemos nossos softwares buscando adotar as melhores praticas de negocios e atender as
necessidades de nossos clientes a partir de plataformas tecnoldgicas criadas por empresas lideres mundiais,
como Adobe™, IBM™, Microsoft™ e Progress™, em linha com as recentes tendéncias globais do setor. A
adogdo dessa pratica nos permite, além de vincular a remuneracdo de tais plataformas tecnoldgicas as
nossas vendas efetivas, evitar os investimentos necessarios para criar e manter tecnologias prdprias de
desenvolvimento.

O mercado de softwares de gestdo empresarial integrada na América Latina é estimado em UsD 1
bilhdo pela IDC- International Data Corporation em 2005, com previsdo de crescimento anual médio de
11,7% até 2009. Os paises onde a Datasul esta presente respondem por 87% deste mercado.



Modelo de Negocio: Gestdao descentralizada e adaptativa

A Datasul tem uma estrutura de negdcios descentralizada, baseada em um sistema de franquias de
desenvolvimento (FDES) e de distribuicdo (FDIS) de softwares e prestacao de servicos, que foi implantado
em 1999.

A gestdo estratégica envolve nosso Conselho de Administracdo, principais executivos da Datasul e
representantes das franquias. Atenta ao fato de que ndo sdo somente as escolhas estratégicas que levam ao
sucesso, mas quao eficazmente sdo implementadas, a Datasul gere seu negdcio por meio de:

1. Planejamentos plurianuais, atualizados continuamente por eventos focados de planejamento a medida
que o contexto dos negdcios assim o exige, sempre suportados por eventos e atividades de
disseminacdo interna das estratégias em vigor.

2. Estrutura de processos internos que permitem a implantacdo continua de mudancas e melhorias
estratégicas, por meio de modernas técnicas de gestdao de projetos, garantindo o cumprimento de
prazos, custos, escopos definidos e padrdes de qualidade.

3. Sistema de metas relativas, que dinamiza ajustes operacionais e evita as limitacOes tipicas de
orgamentos fechados com prazos pré-estabelecidos.

Cada um dos integrantes do network tem seu papel:

e A Datasul é responsavel pelo planejamento, uso, controle e orientacdo de estratégias de mercado,
softwares e servicos, tecnologias, marketing, vendas e gestdao geral da estrutura do network Datasul.
Celebramos diretamente com o0s nossos clientes contratos de licenca de uso e de manutencao de nossos
softwares. Com as FDES e FDIS, possuimos contratos que prevéem, dentre outros termos e condicoes,
obrigacgbes de exclusividade, confidencialidade e ndo concorréncia para conosco.

e As FDES sdo responsaveis, principalmente, pelo desenvolvimento de softwares (cujos direitos sobre a
propriedade intelectual sdo de nossa titularidade), manutencdo, suporte técnico e prestacdo de servicos
de consultoria e customizagOes.

e As FDIS, por sua vez, sdo responsaveis pela identificagdo e qualificagdo de potenciais clientes, vendas de
softwares, servicos de implantagdo, servicos de customizagao de softwares e consultoria, além do
relacionamento pds-venda.

Esse sistema possui ampla cobertura, com 37 franquias de distribuicao e 11 franquias de desenvolvimento
localizadas nas regides e mercados mais importantes do Brasil e da América Latina. Neste trimestre foram
incorporadas 2 novas franquias de distribuicao.

Fluxo de remuneracao entre o network Datasul

Os contratos com os clientes sdo fechados diretamente pela Datasul. Assim, inicialmente é faturada aos
clientes a licenca de uso e, adicionalmente, em carater mensal ou anual, a taxa de manutencao.

A remuneracdo de nossas FDIS é composta por comissGes e bonus incidentes sobre o valor liquido obtido
com as vendas de licencas de uso de nossos softwares, e sobre a receita recorrente de taxa de manutencao.
As FDIS, por sua vez, nos pagam uma taxa de franquia, mensalmente, calculada sobre o valor liquido da sua
receita de prestacdo de servicos de consultoria de implanta¢do e customizagdo, recebida diretamente dos
clientes pela FDIS.

A remuneracao das FDES, decorrentes dos servicos de manutencdo e suporte prestados por elas, estdo
baseadas, principalmente, na composicao dos custos para manter os softwares — pontos de funcdo, no
crescimento de vendas e nas margens apresentadas pelos produtos de sua competéncia. As FDES, por sua
vez, nos pagam uma taxa de franquia, mensalmente, correspondente a até 10% do valor das suas receitas
decorrentes da prestacao de servicos de consultoria e customizacdo, que elas prestam diretamente aos
nossos clientes.



Tipos de receitas

A Datasul possui quatro tipos de receita:

receita de licenca de uso — tem carater nao recorrente e provém da venda de licenca de uso para o
mercado; é gerada pela aquisicdo de softwares por novos clientes ou pela aquisigdo de modulos e
usuarios adicionais por antigos clientes;

receita de manutencao — tem natureza recorrente e provém da prestacao de servigos de suporte,
atualizacdo de novas versoes ou de evolugdes tecnoldgicas dos softwares,

receita de taxa de franquia — as FDES e FDIS pagam um percentual de até 10% sobre os valores
recebidos pelos servicos prestados por elas aos clientes da Datasul, por conta da utilizagdo das marcas,
metodologias de vendas e servigos, de sistemas comerciais e administrativos, de consultorias operacionais
e capacitacao profissional da Datasul; e

receita de outros servigos — sdo as receitas, entre outras, decorrentes dos servigos de consultoria de
implantacdo, outsourcing, educagao corporativa, prestados diretamente pela Datasul, suas controladas e
subsidiarias.
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Clientes e contribuicao para a receita

A Datasul possui 2.384 clientes ativos. Desde 2003, o crescimento anual médio do nimero de clientes ativos
tem sido de 10% ao ano. Esses clientes estdo distribuidos, com base no nimero de funcionarios*, conforme
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s graficos a seguir:
% de participagdo por porte de empresa % participagido na ROL por porte de empresa
Pequenas
Pequenas Grandes 12%
29% 27%
Grandes
44%
Médias
44%
Médias

44%

*Pequeno porte: 10 a 99 funcionarios, Médio porte: 100 a 499 funcionarios e Grande porte: maior do que 500 funcionarios.
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egundo a IDC, as empresas de médio e grande porte sao responsaveis por 80% do consumo de softwares
e gestao empresarial integrada no Brasil.



A receita liquida anual de manutencdo por cliente € de R$ 47 mil, com uma média de 89 usuarios por
cliente.

Receita Média Anual por Cliente Ativo Usuarios por Cliente (em mil unidades)
(em R$ mil)

88

1S05 1S06 1805 1506

Os clientes ativos estdo distribuidos em mais de 40 segmentos da economia, sendo que, aproximadamente
82% pertencem aos setores industrial e de servicos, e segundo a IDC, as empresas industriais sao as que
mais investem em softwares de gestdao empresarial integrada no Brasil, respondendo por 71% dos gastos.

Nossa receita é bastante pulverizada. Os 100 maiores clientes geram 31% da receita operacional liquida e
nosso maior cliente responde por aproximadamente 1% da receita.

Desempenho operacional e econdmico-financeiro

Receita operacional

O primeiro semestre de 2006 representou um marco para a Datasul, preparando as bases para um novo
ciclo de crescimento. A principal linha de receita — taxa de manutencdo — esta agora revigorada: a Datasul
renovou 0s contratos com seus clientes mais antigos, substituindo integralmente a versao anterior do
Sistema Magnus — langado em 1989 - pelo EMS. Para propiciar este movimento, reduzimos em 3,4% nossas
receitas de manutencao no 1506, abrindo oportunidades para um atendimento mais efetivo aos nossos
clientes, por maior periodo de tempo, ja que o EMS oferece uma nova plataforma de produtos, mais
completa e alinhada com os atuais desafios de negdcios.

A partir deste trimestre, passou a vigorar novo contrato comercial com nosso principal fornecedor de
middleware/Banco de Dados - Progress. Nesta revisao, foram alteradas algumas modalidades operacionais,
bem como ajustados patamares de custos. A periodicidade da cobranca da taxa de manutencdo Progress
passou de anual para mensal. Por outro lado, a Datasul deixou de ser intermediaria dos contratos de licenca
de uso dos softwares Progress nao vinculados ao uso dos nossos produtos.

Como conseqiiéncia da mensalizacdo da taxa de manutencdo Progress, registramos, sobre a modalidade
anterior, uma dilatacdo média de 6 meses nesta base de receitas, que representou no 2T06 uma redugao de
3,7% nessa linha de receita. Em contrapartida, esta alteracao simplifica os processos de renovacao desses
contratos, facilitando também o acesso de novos clientes, além de alinhar o reconhecimento dessas receitas
ao US-GAAP.

O grafico a seguir demonstra o crescimento de 11,2% de nossa receita de manutencdo, comparado ao
1505, deduzindo-se daquela base os impactos pela descontinuidade do Produto Magnus e pela mudanga na
forma de faturamento da taxa de manutengao Progress.
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A licenca de uso - segunda maior receita liquida - foi de R$ 16,2 milhdes no 1506 e apresentou
crescimento de 10% em relacdo ao 1S05. Nossa base de clientes ativos passou de 2.198 em
junho de 2005 para 2.384 em junho de 2006, com crescimento de 8,5%. Cabe destacar aqui a
significativa evolugao que alcangamos na operacdao México, com incremento de R$ 265 mil em
sua receita de licenca de uso, 0 que representa um crescimento acima de 500% sobre o 1S05.

Clientes (em unidades)

1S05 1506

Ao mesmo tempo, a linha de receita taxa de franquia ja estd demonstrando resultados
relevantes, a receita liquida no 1S06 foi de R$ 3,5 milhdes um crescimento de 45,6% sobre
0 1505, originado pelo aumento da demanda de servicos pelos clientes.

Destaca-se o crescimento das receitas liquidas de outros servicos, especificamente de
hospedagem com 161% de crescimento, R$ 1,5 milhdo no 1506 contra R$ 0,5 milhdo no
1S05. Em educacgdo corporativa, conquistamos crescimento de 171% com faturamento de R$
0,7 milhdo no 1S06 contra R$ 0,3 milhdao no 1S05.



Receita Operacional Liquida (em R$ mil)

38.311

2T05 2T06 1805 1S06

Custos dos Produtos e Servicos

Cerca de 75% dos custos sdo variaveis, estando diretamente vinculados as receitas, ao nimero de pontos
de funcdo dos sistemas e ao numero de mddulos por cliente faturado. Desse modo, uma proporgao
significativa de nossos custos, cerca de 60% dos variaveis, esta diretamente ligada a variacdo da receita
operacional.

No caso das licengas de uso, a elevagao dos custos em 2006 é decorrente basicamente da venda pontual de
R$ 1,8 milhdo em licencas Progress, ao prego de custo.

Os gastos em P&D mantiveram-se em linha com patamares historicos e sdo lancados contabilmente como
despesas do exercicio. Desta forma, os niveis de investimento realizados em cada periodo impactam
diretamente o resultado operacional da companhia.

Especificamente no 2T06, o custo total evoluiu 13% em relacdo ao mesmo periodo do ano anterior. Este
acréscimo foi decorrente da evolugdao mais acentuada dos custos de licenca de uso de terceiros, ja acima
destacada, e de outros servigos, que contaram com importante crescimento do nivel de atividades nas areas
de outsourcing e de educagao corporativa.

O crescimento dos custos de outros servigos tem relacdo direta com o aumento no nivel de atividades da
Datasul Processamento de Dados. Também contribuiu para o incremento dos custos de outros servigos o
aumento do quadro de consultores da Datasul Paranaense, além da elevacdo do nivel de atividades em
Educacdo Corporativa.

Despesas Operacionais

O crescimento das despesas de vendas foi decorrente de maior investimento em projetos para viabilizar as
operacoes da empresa no México e Colombia, implantagdo do nlcleo corporativo de pré-vendas e aumento
da estrutura de vendas da controlada Datasul Processamento de Dados.

As comissoes devidas as FDIS ficaram reduzidas comparativamente a 2005, pelo fato de que parte passou a
incidir sobre as receitas de manutengdo. Assim seu reconhecimento acontece ao longo do primeiro ano, na
medida em que as manutengdes sao faturadas.

As despesas da oferta publica inicial de agGes, concluida neste trimestre, foram de R$ 14,2 milhdes no 1S06.

Excluindo-se os efeitos das despesas da oferta publica inicial de agdes, as Despesas Operacionais
apresentaram uma reducdo de 5% no 1506 sobre 0 mesmo periodo do ano anterior.



EBITDA
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Fluxo de Caixa

O caixa liquido gerado pelas operacgoes foi positivo no periodo em R$ 4,1 milhGes considerando as despesas
da oferta publica inicial de agles. Expurgadas tais despesas, o caixa gerado pelas operacdes seria de
aproximadamente R$ 8,6 milhdes, representando um crescimento de 22% sobre o 1S05, quando foi de R$
7,0 milhdes. O saldo de caixa e equivalentes no final do periodo esta impactado pelos recursos oriundos da
oferta primaria de acGes.

Endividamento e Capitalizacdo

Discriminacao - R$ mil 2T06 2T05
Caixa e aplica¢ées financeiras 148.818 6.064
Divida de curto prazo 385 4.441
Divida de longo prazo - 6.967
Divida bruta 385 11.408
Disponibilidade/(divida) liquida 148.433 (5.344)
Patriménio liquido 182.892 30.745
Capitalizacao Total 183.277 42.153

A eliminagao do endividamento de longo prazo no 2T06, constituido por repasse de empréstimo externo,
conforme previsto, foi feita com a utilizacdo de parte dos recursos captados na oferta primaria de agGes. A
Datasul apresenta solida posicao financeira, o que a coloca em posicdo privilegiada para disponibilizar
recursos financeiros, visando explorar novas oportunidades de investimento.



Perspectivas

Como lider brasileira do setor de softwares de gestdo empresarial integrada para empresas de médio e
grande porte, a Datasul desenvolve sua gestdo estratégica visando assegurar a sustentabilidade do negdcio
e a maximizacdo de valor aos seus acionistas. Isso |he permite crescer continuadamente em mercados
relevantes na América Latina.

Para tanto, a empresa esta trabalhando em 6 frentes coordenadas, quais sejam:

e Manter a lideranca nos principais mercados, por meio de aliangas, politicas de retengdo de clientes e
do fortalecimento dos atuais canais de distribuicao;

e Penetrar nos segmentos de empresas de grande porte com canais de distribuicdo dedicados, bem
como em empresas de pequeno porte, seletivamente;

e Aumentar o “Share of Wallet’ em sua base de clientes atuais, com a oferta de softwares e servigos
complementares;

e Expandir seus canais de distribuicdo e aliangas na América Latina;

e Desenvolver novos softwares e servigos para novos segmentos, bem como, expandir o mix de
produtos e desenvolver novas funcionalidades;

e Realizar seletivamente aquisicbes estratégicas.

Acreditamos que o crescimento do mercado de softwares de gestdo empresarial integrada sera maior na
América Latina, se comparado ao crescimento global. O mercado ainda é bastante fragmentado e
pretendemos atuar como agente de consolidagao.

Por atuarmos em mais de 40 setores econOmicos, temos menor exposicdo as oscilagdes setoriais. No
entanto, estamos expostos aos momentos de restricdo da economia como um todo, que afeta a capacidade
de investimento das empresas clientes, o que pode postergar decisdes ou trazer maiores pressdes de prego
para nossas negociagoes.

Além disso, nosso modelo de gestdo descentralizada e adaptativa nos oferece o dinamismo e a capacidade
de promover mudangas necessarias aos diferentes contextos de negdcio com rapidez.

Quanto aos investimentos em P&D, temos intengao de manté-los em percentuais superiores a 10% de nossa
receita operacional liquida, de modo a mantermos nossos produtos continuamente atualizados e suportando
os desafios de negdcios de nossos clientes.

Criacao da Diretoria de Desenvolvimento de Negocios

No segundo trimestre de 2006 foi criada a diretoria de Desenvolvimento de Negdcios. A nova area ird
direcionar os investimentos captados na emiss3o primaria para acelerar o crescimento da Datasul por meio
de aquisigbes no Brasil e no exterior, além de coordenar as divisées de Educacdo Corporativa e Outsourcing.
Outra atribuicdo desta diretoria sera implantar e coordenar a relagdo comercial com grandes consultorias,
visando atender, cada vez mais, o mercado de grandes empresas, uma das estratégias de crescimento
definidas no planejamento da Datasul.



Mercado de capitais

Abertura de capital

No 2T06 a Datasul inaugurou uma nova etapa ao efetuar uma oferta publica primaria e secundaria de agbes
e ingressar no Novo Mercado da Bovespa, refletindo seu comprometimento com as melhores praticas de
Governanca Corporativa. Os recursos liquidos captados na oferta primaria - R$ 136,5 milhdes - serao
destinados de forma que a empresa mantenha sua posicao de lideranga e para o seu crescimento em
mercados relevantes na América Latina.

Valorizacgdo e retorno da acao

DATASUL ON X IBOVESPA X IGC
BASE 100 =02/06/06

Considerando as  cotagdes de 110
fechamento no valor de R$ 16,80, no

periodo de 02/06/06 (inicio de 105
negociagbes na  Bovespa) até

30/06/06, as acdes da Datasul 100
valorizaram 9,2%, em comparagéo a
uma performance negativa do Indice

DSUL3: +9,2%

95
IGC: -2,7%

Bovespa e do Indice de Governanga 90
Corporativa (IGC), de 3,5% e 2,7%, IBOVESPA: -3,5%
respectivamente. Se for considerado 85

02/06/06 09/06/06 16/06/06 23/06/06 30/06/06

0 preco de emissdao das agdes da
Oferta Publica (R$ 18,00), as acles
da Datasul apresentaram uma
performance positiva no periodo
(+1,9%), nao obstante o
desempenho negativo do Ibovespa e
IGC.

Em 30/06/06, as acdes da Datasul estavam cotadas a R$ 18,35, o que representa um valor de mercado de
R$ 531,7 milhdes. Os papéis da empresa registraram presenca em 100% dos pregdes do periodo, com um
volume médio de negociagdo diario de R$ 4,2 milhdes.

Governanga corporativa

Ao ingressar no Novo mercado da Bovespa, a Datasul passou a ter 60,8% de seu controle no mercado e
assumiu o compromisso de transparéncia em seus negocios e de respeito aos principios de governanca
estabelecidos por este mercado. Trata-se de uma nova fase, vista como de perpetuacao.

A Datasul conta com uma administragdo profissionalizada e o seu Conselho de Administracdo, atualmente, é
composto por 6 membros, dos quais, trés sdo independentes.

Além de cumprir os procedimentos regulamentares estabelecidos pelos 6rgaos de controle do mercado de
capitais, merece destaque a implantacdo de normas e ferramentas de suporte a boa governanga como: area
de Relagdes com Investidores, localizada em S3ao Paulo; governancga corporativa; site destinado ao publico
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investidor e de analistas; politica de comunicacdo. Estdo previstos para serem implantados ainda em agosto:
o codigo de conduta e a politica de negociagao de agOes.

Reconhecimento e Premiagoes no Trimestre

Inovacdo: A Adobe Systems criou o Adobe Technical Advisory Council, grupo seleto composto por 15
empresas de todo o mundo, com a missdo de defender e discutir novos rumos tecnoldgicos. A Datasul é a
Unica empresa desenvolvedora de softwares da América Latina a ter uma cadeira permanente neste
Conselho. O Conselho tem, dentre outros poderes, o de influenciar e mudar o destino dos produtos Flex,
Breeze e Lifecycle.

E-Learning Brasil 2006: A Datasul é referéncia nacional E-Learning Brasil 2006, concecida pela ABRH —
Associacdo Brasileira de Recursos Humanos e o Portal E-Learning Brasil, pela quarta vez consecutiva, por
seu trabalho consistente em treinamento e capacitagdo a distancia, para os 2.200 profissionais do network e
usuarios da base mais de 2.300 clientes. A metodologia aplicada, a e-performance, utiliza o conceito de
objetos de aprendizagem, em que cada aluno faz seu caminho de acordo com as necessidades de
conhecimento para sua atividade.

Pioneirismo: A Datasul foi reconhecida pelo pioneirismo e pela contribuicdo para o setor de TI, sendo
destaque na entrega do prémio Sucesu 40 anos. A premiagdo contemplou acontecimentos e personalidades
das ultimas quatro décadas, pela contribuicdo para o desenvolvimento da tecnologia no Brasil. Concorrendo
na categoria que reconhece os fatos mais relevantes de 1976 a 1985, a Datasul — Unica empresa de ERP
indicada - foi premiada pela representatividade de sua fundagao, em 1978, e pelas iniciativas pioneiras
desde entdo.

Gestao de Pessoas: A Datasul foi escolhida como a melhor empresa no setor de aplicativos para a area de
RH, para empresas de porte médio, no 2° Estudo de Tecnologia em Gestdo de Pessoas, promovido pela
revista Corporacao, da editora Segmento.

Responsabilidade social

A Datasul tem um foco definido para suas agdes de Responsabilidade Social. Apoiamos projetos que
contribuem para melhorar a formagao dos cidaddos, tanto em educagdo como em consciéncia ambiental,
visando construir um futuro melhor para esta e as proximas geragoes.

Neste ano, alguns projetos foram eleitos e recebem o apoio da Datasul, pois vém ao encontro da formacao
educacional basica, consciéncia ambiental e resgate da cidadania. O investimento da empresa nessas
iniciativas foi de aproximadamente R$ 100 mil, durante o primeiro semestre de 2006.

Sao eles:

TOC (Theory Of Constraints), Teoria das Restricdes com metodologia desenvolvida e aplicada para criancgas,
que tem como publico-alvo criancas cursando a 3° série do ensino fundamental;

Instituto Harmonia na Terra, que realiza atividades de conscientizacdo ambiental para criancas e jovens de
escolas da comunidade e clientes da Datasul.

Projeto Resgate, designado a alunos a partir da 52 série do ensino médio, com cessdo de bolsas de estudo

em colégios particulares, aulas de informatica e, em conjunto com o Centro Integrado Jodo de Paula, a
oferta de transporte e alimentagao aos jovens inseridos no projeto.
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Consideragoes sobre estimativas e declaracoes futuras

Nossas estimativas e declaragdes futuras tém por embasamento, em grande parte, expectativas atuais e
projecdes sobre eventos futuros e tendéncias financeiras que afetam, ou podem afetar o nosso negocio.
Muitos fatores importantes podem afetar adversamente nossos resultados, tais como previstos em nossas
estimativas e declaragOes futuras. As palavras “acreditamos”, “podemos”, “visamos”, “estimamos” e outras
similares tém por objetivo identificar estimativas e projecdes. As consideracdes sobre estimativas e
declaracbes futuras incluem informagGes atinentes a resultados e projecOes, estratégias, planos de
financiamentos, posicao concorrencial, ambiente setorial, potenciais oportunidades de crescimento, os
efeitos de regulamentacdes futuras e os efeitos da concorréncia. Tais estimativas e projegGes referem-se
apenas a data em que foram expressas, sendo que, ndo assumimos a obrigacdo de atualizar publicamente
ou revisar quaisquer dessas estimativas em razdo da ocorréncia de nova informacdo, eventos futuros ou de
quaisquer outros fatores, ressalvada a regulamentacdo vigente a que nos submetemos, em especial as
Instrugdes CVM 202 e 358.

Glossario

B2B Business to Business. Softwares destinados as empresas que atuam ou que desejam atuar em comércio
eletrénico, ou que possuam estruturas e processos de colaboracdo e integracdo com seus parceiros de
negdcios por meio eletronico.

BI Business Intelligence ou Inteligéncia Empresarial. Software integrado ao ERP que facilita a organizagao e
0 acesso a informacgdes, e que tem como objetivo sumarizar dados analiticos apresentando-os na forma
plana e grafica, agilizando e otimizando o processo de tomada de decisdes de uma empresa.

CRM Customer Relationship Management ou Gestao de Relacionamento com Clientes. Software de gestao
que possibilita maior eficiéncia no processo de gestdo de clientes, por meio dos componentes basicos de
relacionamento integrados e que permite a uma empresa melhorar a satisfacdo dos seus clientes e
aumentar os seus resultados, com base no conhecimento aprofundado das necessidades dos seus clientes,
no tratamento privilegiado dos melhores clientes, na gestao mais eficiente de campanhas de marketing e na
melhoria da gestao dos canais de vendas.

EBITDA lucro antes das despesas financeiras liquidas, do imposto de renda, da contribuigdo social, da
depreciacdo, da amortizagao e do resultado ndao operacional.

ECM Enterprise Content Management. Software que gerencia, organiza e distribui contetidos e informacoes.

ERP Software de Enterprise Resource Planning ou Planejamento de Recursos Empresariais. Sao softwares
que armazenam, processam e organizam informacdes geradas em uma série de atividades de gestdo
empresarial. O ERP estabelece relacdes entre informagGes de diversas areas de uma empresa, acelerando,
dessa forma, o atendimento aos clientes e a entrega de produtos mais rapidamente. Uma solucdo de ERP
pode ser composta de diversos mddulos, incluindo planejamento de produto, aquisicdo de materiais,
manutencao de inventarios, relacionamento com fornecedores, atendimento ao cliente e acompanhamento
de pedidos, interacao com fornecedores, recursos humanos e financas.

12



HCM Human Capital Management Software que gerencia 0s processos e rotinas de recursos humanos e
conhecimento de nossos clientes.

IDC International Data Corporation, empresa de consultoria e inteligéncia de mercado com foco em
tecnologia da informacgdo, telecomunicagdbes e mercado consumidor de tecnologia, pertencente ao
International Data Group.

Middleware Solugdes destinadas a integracbes e interoperabilidade entre softwares com fungdes e
tecnologias diferentes. Vale tanto para integracdao entre softwares aplicativos quanto para diferentes
plataformas de desenvolvimento.

Modulos Partes de um sistema, de computador ou ndo, responsaveis por uma tarefa bem definida e que
podem ser acoplados e ou desacoplados a um sistema para permitir ao mesmo executar a tarefa do
madulo.

Network Datasul Nossa companhia, suas filiais, subsidiarias, FDES e FDIS, consideradas conjuntamente.

Proximos Eventos

Teleconferéncia com Webcast (em portugués)

Data: 8 de agosto de 2006-08-07 10:00h (horario de Brasilia)

Telefone para conexao: (55-11) 4688-6301

Senha para os participantes: Datasul ou 174

Esta teleconferéncia serd acompanhada por uma apresentacdo de slides e transmitida simultaneamente via

webcast. Os links de acesso estardo disponiveis no website da Companhia (www.datasul.com.br) na secao
de Relagdes com Investidores.
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Demonstrativos financeiros

DATASUL S.A. - CONSOLIDADO

BALANCO PATRIMONIAL

ATIVO R$mil 30/6/2006 30/3/2006 Var.%
CIRCULANTE
Caixa e Bancos 1.103 1.004 9,9
Aplicagdes financeiras 147.715 7.591 | 1.845,9
Contas a receber de clientes 26.797 28.856 (7,1)
Provisao para devedores duvidosos (2.192) (1.861) 17,8
Impostos a recuperar 6.064 1.927 214,7
Impostos Diferidos 4.410 4990 | (11,6)
Outros 1.505 2.437 | (38,2)
Total do Ativo Circulante 185.402 44.944 | 3125
REALIZAVEL A LONGO PRAZO
Contratos de mutuo - 19 -
Impostos diferidos 2.785 2.942 (5,3)
Depositos judiciais 2.045 1.920 6,5
Outros 328 426 | (23,0)
Total do realizavel a longo prazo 5.158 5.307 (2,8)
PERMANENTE
Investimentos 209 220 (5,0)
Imobilizado 7.331 7.970 (8,0)
Diferido 16.288 17.620 (7,6)
Total do ativo permanente 23.828 25.810 (7,7)
TOTAL DO ATIVO 214.388 76.061 | 181,9
DATASUL S.A. CONSOLIDADO
BALANCO PATRIMONIAL
PASSIVO R$ mil 30/6/2006 31/3/2006 Var.%
CIRCULANTE
Fornecedores 9.918 6.741 47,1
Empréstimos e financiamentos 385 4.877 | (92,1)
Impostos e taxas a recolher 1.600 2.958 | (45,9)
Salarios, encargos e provisao para participacoes 3.875 3.323 16,6
Obrigacdes por aquisicdo de direitos sobre produtos 504 502 0,4
Dividendos e juros capital proprio a pagar - 168 -
Provisdes Comerciais - comissOes e outras 2.757 2.919 (5,5)
Provisdes Repasses franquias de desenvolvimento 1.970 3.746 | (47,4)
Provisdo para fundo desenvolvimento 2.244 2.659 (15,6)
Outros valores a pagar 1.451 1.625 | (10,7)
Total do Passivo Circulante 24.704 29.518 | (16,3)
EXIGIVEL A LONGO PRAZO
Empréstimos e financiamentos = 2.907 =
Provisdo para contingéncias 6.324 6.526 (3,1)
Outros valores a pagar 443 94 371,3
Total do Exigivel a longo prazo 6.767 9.527 | (29,0)
PARTICIPAGAO DE MINORITARIOS 25 37 | (32,4)
PATRIMONIO LIQUIDO
Capital Social 171.301 20.604 731,4
Reserva legal 2.583 2.582 0,0
Lucros acumulados 9.008 13.793 | (34,7)
Total do Patrimonio Liquido 182.892 36.979 | 394,6
TOTAL DO PASSIVO 214.388 76.061 | 1819




DATASUL S.A. - CONSOLIDADO

DEMONSTRATIVO DE RESULTADOS R$ mil

Receita bruta de servicos e vendas
Licenga de Uso 8.630 8.284 4,2 18.222 16.375 11,3
Manutengao 29.531 30.245 2,4) 60.800 58.940 3,2
Taxas de Franquia 2.045 1.471 39,0 4.213 2.837 48,5
Outros Servigos 3.464 3.426 1,1 6.776 5.967 13,6
Total da receita bruta de servicos e vendas 43.670 43.426 0,6 90.011 84.119 7,0
Cancelamento de servicos e vendas (1.795) | (2.561) | (29,9) | (4.086) | (3.920) 4,2
Impostos sobre servicos e vendas (2.687) | (2.554) 52 | (5.514) | (4.929) 11,9
Dedugdes de Vendas (4.482) | (5.115) | (12,4) | (9.600) | (8.849) 8,5
Licenga de Uso 7.936 7.141 11,1 16.163 14.690 10,0
Manutengao 26.449 26.942 (1,8) 54.769 53.019 3,3
Taxas de Franquia 1.735 1.236 40,4 3.495 2.400 45,6
Outros Servigos 3.068 2.992 2,5 5.984 5.161 15,9
Receita liquida de servicos e vendas 39.188 38.311 2,3 80.411 75.270 6,8
Custo das licencas de uso (4.586) | (2.856) 60,6 | (8.162) | (6.110) 33,6
Custo da manutengao (7.768) | (8.677) | (10,5) | (16.257) | (17.326) (6,2)
Custo Taxa de Franquia (649) (552) 17,6 (972) | (1.164) | (16,5)
Custo de outros servigos (2.939) | (2.003) 46,7 | (5.681) | (3.032) 87,4
Custo dos produtos e servicos (15.942) | (14.088) 13,2 | (31.072) | (27.632) 12,4
Lucro Bruto 23.246 24.223 (4,0) 49.339 47.638 3,6
Despesas Operacionais
Pesquisa e Desenvolvimento (5.109) | (5.179) (1,4) | (10.312) | (10.181) 1,3
Despesas de Propaganda e Marketing (1.561) | (2.871) | (45,6) | (3.507) | (4.562) | (23,1)
Despesas com Vendas (1.428) | (1.004) 42,2 | (2.330) | (1.405) 65,8
Comissoes (1.917) | (2.557) | (25,0) | (3.551) | (4.847) | (26,7)
Despesas Gerais e Administrativas (3.589) | (4.500) | (20,2) | (6.925) | (7.743) | (10,6)
Participacao dos Empregados nos Resultados (158) | (1.026) | (84,6) | (1.922) | (2.164) | (11,2)
Amortizacdo de agio de aquisicao (1.319) | (1.308) 0,8 | (2.639) | (2.617) 0,8
Depreciagao e Amortizacao (318) (209) 52,2 (615) (463) 32,8
Provisao para créditos de liquidacao duvidosa (637) 487 - (536) 294 -
Provisao para contingéncias 98 | (1.076) - (56) | (1.108) | (94,9)
Desenvolvimento de Negdcios (505) (74) 582,4 (813) (151) 438,4
Despesas com Oferta Publica Inicial de Acbes (13.786) - - | (14.213) - -
Outras receitas (despesas) operacionais liquidas (23) (73) | (68,5) (28) (80) | (65,0)
Total das despesas operacionais (30.252) | (19.390) 56,0 | (47.447) | (35.027) 35,5
Lucro operacional antes dos resultados (7.006) 4.833 - 1.892 12.611 | (85,0)
financeiros
Receitas financeiras 2.101 1.817 15,6 3.423 3.128 9,4
Despesas financeiras (2.084) (721) 189,0 | (2.976) | (2.252) 32,1
Lucro operacional (6.989) 5.929 - 2.339 13.487 | (82,7)
Resultado ndo operacional 36 2 - 249 (97) -
Resultado antes impostos e part. minoritarios (6.953) 5.931 - 2.588 13.390 | (80,7)
Imposto de renda e contribuigdo social
Corrente 2.894 | (2.154) | (2344) (321) | (4.017) | (92,0)
Diferido (736) 3) - (921) (602) 53,0
Total do imposto de renda e contribuigdo social 2.158 | (2.157) - | (1.242) | (4.619) | (73,1)
Participacdo de acionistas minoritarios 10 5 100,0 20 3) -
Lucro (prejuizo) liquido do periodo (4.785) 3.779 - 1.366 8.768 | (84,4)
EBITDA (5.021) 6.563 - 5.831 16.116 | (63,8)
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DATASUL S.A. - CONSOLIDADO

DEMONSTRAGAO DO FLUXO DE CAIXA R$ mil

FLUXO DE CAIXA GERADO NAS ATIVIDADES OPERACIONAIS

Lucro Liquido no Semestre

Ajustes ao lucro liquido
Amortizacdo de agio de aquisicao
Depreciacdo e amortizagao
IRPJ e CSSL Diferido
Amortizacdo do &gio sobre investimento

Datasul Participacdes (ndo operacional)

Provisao para créditos de liquidacao duvidosa
Amortizacdo de despesas do exercicio seguinte
Provisdo de Contingéncias
Variagdes monetarias e cambiais de itens do longo prazo
(Ganhos) perdas na venda de bens do ativo permanente
Participagdo de acionistas minoritarios

(Acréscimos) redugbes dos ativos operacionais
Contas a receber de clientes

Impostos a Recuperar

Adiantamentos

Depésitos Judiciais

Outros

Acréscimos (reduc6es) nos passivos operacionais
Fornecedores

Salarios e encargos sociais

Provisdo PPR

Obrigacoes Tributarias

Provisdes de Custos e Repasses Franquias
Provisdes comerciais - comissdes e outras
ProvisOes Civeis, Trabalhistas e Outros

QOutros valores a pagar

CAIXA LIQUIDO GERADO (CONSUMIDO) NAS ATIVIDADES OPERACIONAIS

FLUXO DE CAIXA GERADO NAS ATIVIDADES DE INVESTIMENTO

AquisicOes do ativo permanente

Vendas do ativo permanente

CAIXA LIQUIDO GERADO (APLICADO) NAS ATIVIDADES DE INVESTIMENTO

FLUXO DE CAIXA GERADO (APLICADO) NAS ATIVIDADES DE FINANCIAMENTO
Aumento de Capital
Contratos de Mutuo
Empréstimos e financiamentos
Distribuicdo de Dividendos no periodo
Pagamento de Dividendos (ref. saldo de 2005)
Outros valores a pagar

CAIXA LIQUIDO GERADO (APLICADO) NAS ATIVIDADES DE FINANCIAMENTO

AUMENTO (DIMINUICAO) LIQUIDO NAS DISPONIBILIDADES

SALDO DE CAIXA E EQUIVALENTES AO CAIXA NO INICIO DO PERTODO
SALDO DE CAIXA E EQUIVALENTES AO CAIXA NO FINAL DO PERIODO

56

1S06

1.366

2.639
1.300
921

537
1.908

(438)
(265)

(24)
8.000

4.494
(4.115)
(633)
(126)
(41)
(421)

1.444
731
166

(2.028)

(2.092)

(1.729)
408

(398)

(3.498)

4.081

(656)
1.963
1.307

150.698
(1.420)
(9.211)
(1.792)
(2.510)

(491)

135.274

140.662

8.156
148.818

1S05

8.768

2.617
888
602

103
(295)
(12)
1.108
(1.273)
(6)
3
12.503

(486)
(495)
180
(295)
(316)
(1.412)

(2.548)
628
270

1.087
(564)
(217)
(269)

(2.452)

(4.065)

7.026

(889)
231
(658)

2
(71)
(3.482)
(5.411)
458
(533)

(9.037)

(2.669)

8.733
6.064

16



17



