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DESENVOLVIMENTQ IMQBILIARIO

A CAMARGO CORREA DESENVOLVIMENTO IMOBILIARIO S.A.
ANUNCIA PREVIA DOS RESULTADOS DO 1° TRIMESTRE DE 2008

VENDAS CONTRATADAS SOMARAM R$766.8 MILHOES

LANCAMENTOS ATINGIRAM R$410,2 MILHOES

Sao Paulo, 14 de abril de 2008

Para divulgacdo imediata: A Camargo Corréa Desenvolvimento Imobilidrio S.A. (*CCDI” |
Bovespa: CCIM3 - NM), uma das lideres no setor de no Brasil, anunciou hoje prévia dos
resultados do 1T08. Maiores detalhes serdo divulgados quando da publicacdo dos resultados do
trimestre. Os nimeros apresentados ndo sdo auditados.

VENDAS CONTRATADAS

As vendas contratadas no primeiro Vendas Contratadas
trimestre de 2008 totalizaram R$766,8 (R$ milhdes)
milhdes, 667% superiores aos R$100,0 M Parceiros

milhdes reportados no mesmo periodo do M ccor 555'8%

ano anterior. 766,8

As vendas contratadas (parcela CCDI)
avangaram de R$87,3 milhdes no 1T07
para R$424,2 milhGes no 1T08, um
incremento de 386%.

385,9%

100,0

12, 7

1107 1TO8
Vendas Contratadas As vendas contratadas do trimestre,
(R$ milhdes) comparadas com os numeros do 4T07,

M Parceiros tiveram variacao de 312% para o total e

I ccor 4®—1 de 150% para a parcela CCDI.

Estdo inclusos nesta analise os R$185,7
milhdes referentes a venda da parcela da
CCDI na primeira fase do Ventura Corporate
Towers, ocorrida em janeiro de 2008. Este
segmento de lajes corporativas “"AAA” tem se
apresentado extremamente atrativo, e a
Companhia possui aproximadamente R$1,3
bilhdo (vendas potenciais) neste segmento,
em fase de aprovacao e de construgdo.

4T07 1T08
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VELOCIDADE DE VENDAS

Resumo Operacional 1T0S8S

A velocidade de vendas do trimestre, calculada como total vendido dividido pelo total lancado
no periodo, ficou em impressionantes 165%. Considerando as vendas de varejo (residenciais e
escritérios - excluindo-se a venda de lajes corporativas), a velocidade de vendas permanece

em niveis elevadissimos: 93%

Do total vendido no trimestre, 23,4%
referem-se as vendas das unidades
lancadas no trimestre, e os demais 76,6%
foram obtidos pela comercializacdao das
unidades langadas em trimestres anteriores.
Ndo estad incluida nesta analise a venda do
Ventura Corporate Towers.

Vendas por Tipos de Unidades
(% do R$ vendido)

Il Lancamentos
[ | Estoque (exclui Ventura Corporate Towers)

Se considerarmos o total das unidades disponiveis para venda, a velocidade de vendas da CCDI no

trimestre foi a seguinte:

Estoque em Dez/07

R$ milhdes

R$1.268,7

Langamentos

R$256,4

Vendas 1T08

R$424,2

Velocidade de Vendas

27,8%

BREAKDOWN DE VENDAS (RESIDENCIAL E ESCRITORIOS)

Vendas por Segmentos
(%)

Do total de vendas contratadas pela CCDI no
trimestre, 71,9% referem-se a unidades
nos segmentos de baixa renda,
econdomico e médio, com unidades entre
R$40 mil e R$350 mil. Este resultado é fruto
do redirecionamento estratégico da CCDI
para privilegiar a atuacao nos segmentos de
menor renda.

Médio

Econdmico
41,3%

[ Baixa Renda
Il Médio-Alto, Alto e Altissimo
[_]comercial (exclui Ventura)
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Vendas por Localizacao
(%)

Interior (SP)

Litoral (SP)

39,9%
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Do total lancado no trimestre, 80,5%
referem-se a unidades dos segmentos
de baixa renda (até R$100 mil) e
econdmico (entre R$100 mil e R$200
mil).

Lancamentos por Localizacao
(%)

[ 1nterior de Sado Paulo
Il sio Paulo
Il rRMSP

INFORMAGCOES DE CONTATO

Fernando Bergamin
Relagdes com Investidores
fernando.bergamin@camargocorrea.com.br

SOBRE A CCDI
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Lancamentos por Segmento
(%)

19,5%

[ Baixa Renda (até R$100.000)
Il Econémico (R$100.000 a R$200.000)
Il Altissimo (acima de R$1,0 milhdo)

Aproximadamente 53% do VGV langado foi
posto a venda fora da cidade de Sao Paulo.

ri.ccdi@camargocorrea.com.br
WWW.camargocorrea-ccdi.com.br/ri
Tel: (11) 3841-5880

A Camargo Corréa Desenvolvimento Imobilidrio € uma das maiores companhias em incorporacdo de empreendimentos residenciais e comerciais de alta qualidade no
Brasil. Atua em todos os segmentos de mercado e em vérias regides do Brasil. Tem banco de terrenos de cerca de R$ 9,8 bilhdes em VGV potencial. Possui dreas
para desenvolvimento na regido metropolitana e no interior de S&o Paulo, incluindo um terreno de 5,2 milhGes de m2 em Caieiras, além de areas em Bertioga,
Guaruja, Rio de Janeiro, Belo Horizonte, Niterdi e Vila Velha (ES). Em 2007, a Companhia langou empreendimentos com Valor Geral de Vendas (VGV) de R$1,2
bilhdo. Tem participacdo de controle na HM Engenharia e Construgles, para desenvolver empreendimentos no segmento de baixa renda.

DISCLAIMER



